
Le monde des Achats évolue
à toute vitesse :
Entre la transformation
digitale, la montée des
exigences RSE, l’essor de
l’intelligence artificielle et
la pression croissante sur les
coûts, les directions Achats
doivent plus que jamais
disposer d’un SI Achats
agile, évolutif et proche des
utilisateurs.
Pourtant, beaucoup
d’organisations hésitent
encore à changer de
solution, par crainte d’un
projet long, coûteux ou
risqué.

ET SI C’ÉTAIT LE BON MOMENT POUR
REPENSER VOTRE SI ACHATS ? 
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Le monde des achats évolue à toute
vitesse :
Entre la transformation digitale, la 
La réalité est tout autre : avec les
bonnes méthodes et le bon
partenaire, la migration vers une
nouvelle plateforme peut être rapide,
fluide et génératrice de valeur.

Ce guide vous aide à faire le point et à
identifier les 10 critères essentiels
pour choisir votre prochain SI Achats
SaaS.



Un bon SI Achats doit couvrir
l’ensemble de vos besoins, en
s’alignant sur le processus Source-
to-Pay : sourcing, appels d’offres,
risques, contrats, catalogues,
commandes, factures, reporting.
 Mais la clé, c’est la modularité :
pouvoir activer les briques
fonctionnelles au rythme de votre
maturité et de vos priorités.

COUVERTURE FONCTIONNELLE
ET MODULARITÉ 1
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Un SI Achats performant ne
vaut rien s’il n’est pas utilisé.
 Privilégiez une solution
intuitive, avec une expérience
utilisateur fluide, proche des
standards du B2C et de
l’internet du quotidien.
 L’adoption passe aussi par la
simplicité des processus
(workflows) et la clarté de la
navigation.

ERGONOMIE ET
ADOPTION PAR LES
UTILISATEURS

La sécurité des données et la
conformité réglementaire sont des
critères non négociables.
 Vérifiez que votre futur SI Achats est
hébergé dans un cloud sécurisé,
conforme au RGPD et aux exigences
de votre secteur.
 Un hébergement en cloud souverain
ou local est peut-être la solution pour
répondre à vos exigences de
confidentialité.

SÉCURITÉ, CONFORMITÉ ET
HÉBERGEMENT3

CAPACITÉ
D’INTÉGRATION

AVEC VOTRE
ÉCOSYSTÈME4

Votre SI Achats ne vit pas seul. Il doit s’intégrer
facilement à votre ERP, à votre outil comptable, à vos

référentiels fournisseurs, etc.
 Privilégiez les plateformes ouvertes, avec API

standards et connecteurs préparamétrés.
Objectif : éviter les silos, fluidifier les échanges et

fiabiliser les données.

Une solution SaaS doit évoluer en permanence, c’est même sa vocation.
Assurez-vous que l’éditeur investit dans une roadmap claire, intégrant les
innovations qui comptent : automatisation, IA, analyse prédictive, gestion RSE, etc.

FEUILLE DE
ROUTE
DÉVELOPPEMENT
(ROADMAP) ET
INNOVATION



Le prix d’abonnement ne fait pas tout.
Évaluez le coût total de possession :
licences, intégration, maintenance,
formation, support, évolutions.
Comparez-le au bénéfices attendus :
gains de productivité, économies,
réduction des risques, meilleure
conformité.

COÛT TOTAL DE POSSESSION
(TCO) ET RETOUR SUR
INVESTISSEMENT (ROI)6
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Privilégiez un éditeur dont le
modèle économique garantit
la pérennité, sans
dépendance à des levées de
fonds ou à des tiers, et avec
une transparence sur les
coûts réels.

EVALUATION DU
RISQUE

Le choix d’un SI Achats, c’est avant
tout le choix d’un Partenaire.
Assurez-vous d’un accompagnement
réel : écoute, co-construction,
support réactif, compréhension de
vos métiers.
La proximité géographique et
culturelle est souvent un facteur clé
de succès.

ACCOMPAGNEMENT ET
PROXIMITÉ DU

PARTENAIRE 8
RÉFÉRENCES
CLIENTS 9Regardez les retours
d’expérience. Un bon éditeur
doit pouvoir vous présenter des
cas d’usage comparables aux
vôtres, des témoignages clients
et des résultats mesurables
(délais, adoption, ROI).
Rien ne vaut le retour d’une
entreprise qui a déjà franchi le
pas avec succès.

Changer de solution ne doit pas être un frein.
Demandez une méthodologie de migration progressive, limitant les risques et
garantissant la continuité opérationnelle.
Le succès repose aussi sur la conduite du changement : formation, communication,
support des utilisateurs.

MÉTHODOLOGIE DE MIGRATION ET
ACCOMPAGNEMENT AU CHANGEMENT



Changer de SI Achats, c’est l’occasion de repenser vos
processus, d’accélérer vos gains et de renforcer votre
impact.
 Les solutions SaaS modernes, agiles et sécurisées rendent
cette transition plus simple et plus rapide que jamais.

Chez Oalia, nous accompagnons depuis plus de 25 ans les
directions Achats dans leur transformation, avec une approche
centrée sur la proximité, la souveraineté, la solidité et
l’innovation.
Oalia, La performance Achats, maîtrisée de bout en bout.

ET SI C’ÉTAIT LE BON MOMENT DE CHANGER ?
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